Podklady pro ocenéni ochranné znamky (OZ)

1) Identifikace vlastnika (obchodni firma, sidlo, IC).
2) Kopie zapisu OZ: Utad primyslového vlastnictvi CR.

3) Piehled poskytnutych licenci na OZ: piijemce, licenéni poplatek v % ztrzeb, doba,
vyhradni/nevyhradni, kopie smlouvy (nebo typova smlouva).

4) Hlavni skupiny produkti, které jsou ozna¢ovany OZ (vymezit skupiny, struény popis skupiny,
zafazeni do OKEC, pfednosti produktii, nedostatky produktd, produkty s vysokou piidanou
hodnotou/nizkou pfidanou hodnotou, produkty s vysokou/stfedni/nizkou obchodni marzi,
technologicky naro¢né/nenaroc¢né, narocné/nenaro¢né na lidskou praci, ndrocnost na investice
do technologii/lidskych zdroji/vyzkumu a vyvoje, typ vyroby hromadna/sériova/zakazkova,
atesty/licence/povoleni statnich organti pro vyrobu/¢i samotné produkty).

5) Vyro¢ni zpravy vlastnika 2004— 2008 (pisemna nebo elektronicka podoba véetné finanénich
vykazil).

6) Z hlediska hlavnich skupin produkti dle 4) vzdy pro kazdou skupinu zvlasté:

a) na jaké trhy (teritorialné) jsou produkty dodavany?

b) zakladni popis vyvoje trhi a jejich perspektivy?

¢) vyzkum a vyvoj ?

d) vlastni vlastnik jiné predméty duSevniho vlastnictvi, které piedstavuji vyznamny
Cinitel pro vyrobu produktii ? (jaké, predstavuji konkurenéni vyhodu?)

e) zivotni cyklus skupin? (napf. faze zavadéni, zrani, zralosti atd.)

f) konkurence (konkuren¢ni vyhody x nevyhody)

g) hlavni odbératelé (identifikace, fizeni odbératelskych vztahl, zavislost na hlavnim
odbérateli)

h) hlavni dodavatelé (identifikace, fizeni dodavatelskych vztahd, zavislost na hlavnim
odbérateli)

1) SWOT analyza (pfileZitosti, hrozby, silné, slabé stranky)?

j) odhad trznich podilt pro hlavni skupiny produkti?

k) strategické cile?

1) nastroje pro dosazeni strategickych cila?

m) vlivy puisobici na budouci vyvoj trznich podila?

7) Finanéni Gdaje historické z uéetnictvi vlastnika pro hlavni skupiny produkti v ¢lenéni bodu 4)
dle nasledujici tabulky:

Polozka v tis. Ké 2004 2005 2006 2007 2008

Trzby za prodej vlastnich vyrobkul a sluzeb za podnik

Z toho: trzby za prodej vlastnich vyrobkd a sluzeb hlavnich skupin
vyrobku, které jsou oznaGovany OZ

Provozni hospodarsky vysledek (nebo EBIT) za podnik

Z toho: provozni hospodarsky vysledek (nebo EBIT) za hlavni
skupiny vyrobku, které jsou oznagovany 0Z"

Muze byt stanoveno napt. i odbornym odhadem

V idealnim ptipad¢ vyplnit vyse uvedeny vzor tabulky pro kazdou z hlavnich skupin vyrobki
(viz bod 4) zvlasté. Pokud to nejde, je mozné postupovat i agregované (tj. za vSechny hlavni
skupiny vyrobkti dohromady).



8) Finan¢ni udaje planované pro hlavni skupiny produkti v ¢lenéni dle bodu 4 dle nasledujici
tabulky:

2009 2010 2011 2012 2013
Polozka v tis. K¢ (odhad) (odhad) (odhad) (odhad) (odhad)

Trzby za prodej vlastnich vyrobku a sluzeb za podnik

Z toho: trzby za prodej vlastnich vyrobkl a sluzeb hlavnich skupin
vyrobk, které jsou oznaovany OZ

Provozni hospodarsky vysledek (nebo EBIT) za podnik

Z toho: provozni hospodarsky vysledek (nebo EBIT) za hlavni
skupiny vyrobkd, které jsou oznagovany 0Z"

DMuze byt stanoveno napt. i odbornym odhadem

V idedlnim ptipadé vyplnit vySe uvedeny vzor tabulky pro kazdou z hlavnich skupin vyrobki (viz bod
4) zvlasté. Pokud to nejde, je mozné postupovat i agregované (tj. za vSechny hlavni skupiny vyrobkt
dohromady).

Uvést, zda planované daje jsou v béznych cenach ¢i ve stalych cenach. Pokud budou udaje v béznych
cenach, uvést s jakou inflaci je pocitano pro kazdy jednotlivy rok.

Planované udaje musi logicky vychézet z kvalitativnich ptedpokladii uvedenych v bod¢ 6).



